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Stimate doamna/domnule (prenumele si numele),
Atat societatea (numele), cat si societatea (numele) au reusit cresterea vanzarilor cu 23%, respectiv 27% intr-un interval de 6 luni.
Doriti sa aflati cum au reusit acest lucru?
Prin inscrierea angajatilor cu responsabilitati in domeniul vanzarilor la unul din trainig-urile noastre destinate perfectionarii abilitatilor profesionale, $4P (Sales for Pros). Aplicarea tehnicile de vanzari invatate au condus la cresterea eficacitatii si randamentului fiecarui agent de vanzari determinand astfel o crestere globala a vanzarilor cu procentele mai sus mentionate.
Metodele de instruire pe care le folosim si tehnicile de vanzari testate si aplicate cu succes in ultimii 2 ani in companii cu profile diverse au constituit fundamentul acestor realizari.
Am putea obtine rezultate asemanatoare si in cazul dvs.

Voi reveni cu detalii pe 12 decembrie 2012, la ora 12.00.

Cu multumiri,

Laviniu Chis

Consilier vanzari
LC Learning & Consulting
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www.learningandconsulting.ro
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